
マイクロソフト クラウド



現在のエクスペリエンス

コマーシャル モデルの変革 – マイクロソフトが描くビジョン

プログラム固有のオファーのみを提供

エンタープライズ
モーション

Breadth (広範囲)
モーション

セルフサービス
モーション

パートナー様の付加価値
販売、助言、構築、管理

Microsoft Customer Agreement

マイクロソフト製品とサードパーティ製品を含む多彩なオファー カタログを提供



マイクロソフトのコマース エクスペリエンスは進化中
マイクロソフトのお客様、パートナー様、営業担当者のすべての関係者にとってより高いメリットを提供

よりスピーディーでシンプルな取引が可能になるため、営業担当者はお客様のデジタ
ル トランスフォーメーションのサポートに多くの時間を費やし、ビジネス チャンスを掴める
ようになります。



Cloud Solution Provider Programは、パートナーを顧客のデジ
タルトランスフォーメーションの中心に据えています。



コマース エクスペリエンスのサブスクリプション期間
36 か月のサブスクリプ
ション
• お客様: 36 か月間、価
格を固定できる

• 請求オプション
• 月額または年額、前
払い

1 か月のサブスクリプション
• お客様: 月ごとにライセン
ス数を変更可能

• 年間サブスクリプションに
比べて 20% 割高

12 か月のサブスクリプ
ション
• 標準のコミットメント
• 請求オプション

• 月額、前払い

か月 か月 か月



マイクロソフトのコマース エクスペリエンスまとめ



ニューコマース（NCE）におけるシート型オンラインサービス

2022年

1月 2月 3月 4月 5月 6月 7月 8月 9月 10月 11月 12月

Policy

新しいサブスクリプションは NCE で購入する必要があり
ます

現行（旧）サブスクリプションはNCEに更新する必要が
あります 2022年7月1日より開始

2022年3月10日より開始
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